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Trois Discours Sur La Condition Des Grands
Suivis Updated Version

trois discours sur la condition des grands suivis est une expression qui évoque non seulement
un ensemble de discours ou de discours imaginaires, mais aussi une réflexion profonde sur la
situation des figures majeures dans divers contextes sociaux, politiques ou culturels. Dès lors, il est
essentiel d'analyser ces discours sous plusieurs angles pour comprendre leurs enjeux, leur portée
et leur impact. La condition des grands suivis, qu'ils soient leaders, intellectuels ou figures
emblématiques, soulève des questions fondamentales sur leur reconnaissance, leur responsabilité
et leur place dans la société contemporaine. Dans cet article, nous explorerons ces trois discours à
travers leur contexte historique, leur contenu et leur influence, tout en proposant une réflexion
critique sur leur rôle dans la dynamique sociale.

Contexte historique et sociologique des discours sur la condition des
grands suivis

Origines et évolution des discours de reconnaissance

L'idée de discours adressés aux grands suivis trouve ses racines dans la longue tradition de la
philosophie et de la politique. Depuis l'Antiquité, les grands personnages ont été l'objet de discours
publics qui visaient à les honorer, critiquer ou encadrer. Avec l'évolution des sociétés, ces discours
ont gagné en complexité, intégrant des notions de responsabilité, de pouvoir et de légitimité. La
reconnaissance de figures majeures, qu'il s'agisse de rois, de philosophes ou de leaders modernes,
a toujours été un enjeu central dans la construction de l'identité collective.

Au fil des siècles, ces discours ont aussi évolué pour s'adapter aux changements sociaux. La
montée des démocraties, par exemple, a transformé la façon dont les grands suivis sont perçus,
mettant davantage l'accent sur leur responsabilité envers la société plutôt que sur leur statut
supérieur. Par conséquent, les discours se sont multipliés, mêlant admiration, critique et exigence
de transparence.

Les enjeux sociaux et politiques liés aux grands suivis

Les discours sur la condition des grands suivis ne sont pas seulement des éloges ou des critiques ;
ils incarnent aussi des enjeux de pouvoir et de légitimité. Dans une société où le leadership est
souvent contesté, ces discours deviennent un outil pour définir ce qui constitue un vrai grand suivi.
La société moderne exige de ses leaders une certaine proximité, une responsabilité accrue, mais
aussi une capacité à répondre aux attentes populaires.
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Par ailleurs, ces discours jouent un rôle dans la construction de l'identité collective. En valorisant ou
en critiquant certains grands suivis, la société définit ses valeurs, ses aspirations et ses limites. La
manière dont ces discours sont formulés peut renforcer la cohésion sociale ou, au contraire,
alimenter les divisions.

Les trois discours principaux sur la condition des grands suivis

Pour mieux comprendre cette thématique, il convient d'analyser trois grands types de discours qui
se sont succédé ou coexistent dans l'histoire : le discours honorifique, le discours critique et le
discours réflexif.

Le discours honorifique

Ce type de discours vise à magnifier, à célébrer et à valoriser la figure du grand suivi. Il s'agit
souvent d'hommages publics, de discours officiels ou d'éloges qui mettent en avant les qualités, les
exploits ou la contribution exceptionnelle de ces figures.

- Objectif : Reconnaître la grandeur et l'apport positif du suivi.
- Exemples : Discours lors de cérémonies officielles, proclamations de mérite, hommages

publics.
- Caractéristiques : Ton laudatif, utilisation de figures de style telles que l'hyperbole ou la

métaphore.

Ce discours contribue à renforcer la légitimité du suivi et à encourager l'émulation ou l'imitation.
Cependant, il peut aussi masquer des réalités plus complexes ou problématiques.

Le discours critique

À l'inverse, le discours critique remet en question la condition des grands suivis, dénonçant parfois
des abus de pouvoir, des injustices ou des défaillances dans leur rôle.

- Objectif : Exposer les limites, les excès ou les dysfonctionnements.
- Exemples : Discours de protestation, analyses engagées, dénonciations publiques.
- Caractéristiques : Ton acerbe, recours à la satire ou à la dénonciation, mise en cause des

responsabilités.

Ce discours est essentiel à la démocratie, car il permet de maintenir un équilibre critique et d'éviter
la glorification aveugle. Il incite aussi à une responsabilisation accrue des grands suivis.
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Le discours réflexif

Ce troisième discours cherche à dépasser la simple admiration ou critique pour engager une
réflexion profonde sur la condition des grands suivis.

- Objectif : Comprendre la complexité de leur rôle, leur évolution et leur impact dans la société.
- Exemples : Essais, conférences, débats philosophiques ou sociologiques.
- Caractéristiques : Ton nuancé, utilisation de concepts théoriques, ouverture à la pluralité des

perspectives.

Il s'agit d'un discours qui invite à une analyse équilibrée, prenant en compte à la fois les qualités et
les limites, tout en proposant des pistes pour une responsabilité accrue et une meilleure
compréhension du rôle des grands suivis.

Les implications de ces discours sur la société et la gouvernance

Influence sur la légitimité et l'autorité

Les discours sur la condition des grands suivis jouent un rôle déterminant dans la construction ou la
remise en question de leur légitimité. Lorsqu'ils sont honorifiques, ils renforcent leur autorité ;
lorsqu'ils sont critiques ou réflexifs, ils participent à leur responsabilisation ou à leur déclin.

Impact sur la cohésion sociale

Une société qui valorise ses grands suivis à travers des discours positifs favorise souvent la
cohésion. Cependant, une critique constante peut aussi stimuler un esprit critique collectif et
encourager les changements nécessaires.

Évolution des attentes sociales

Les discours reflètent aussi l'évolution des attentes. Aujourd'hui, la transparence, l'éthique et la
responsabilité sont devenues des critères essentiels dans la perception des grands suivis,
influençant leur représentation dans les discours publics.

Conclusion : Vers une nouvelle compréhension des grands suivis

La réflexion sur les trois discours concernant la condition des grands suivis révèle une dynamique
complexe où admiration, critique et réflexion coexistent. La société moderne doit continuer à
équilibrer ces approches pour garantir un leadership responsable, transparent et digne de
confiance. La reconnaissance de la pluralité des discours permet aussi d'éviter la simplification ou la

Published by: cpcontacts.creightoncommunityfoundation.org Page 3 of 19



Trois Discours Sur La Condition Des Grands Suivis Updated Version Vol. 2026, Issue 3

caricature, favorisant ainsi une compréhension plus nuancée et enrichissante des figures qui
marquent notre histoire collective. En définitive, la condition des grands suivis ne peut être comprise
qu'à travers un dialogue constant entre ces différentes formes de discours, qui ensemble, façonnent
la perception et la réalité de leur rôle dans la société.
 
Trois discours sur la condition des grands suivis : une analyse approfondie

Trois discours sur la condition des grands suivis représentent un moment clé dans l?étude et la
compréhension des dynamiques sociales, politiques et économiques qui façonnent notre société
contemporaine. Ces discours, issus de penseurs, d?observateurs ou de décideurs, offrent une
perspective riche et variée sur la manière dont les individus et les groupes en position de pouvoir ou
de responsabilité perçoivent leur rôle, leurs défis et leurs responsabilités. Dans cet article, nous
explorerons en détail ces trois discours, en décryptant leurs enjeux, leurs messages et leur impact
potentiel.

Comprendre la notion de « grands suivis »

Avant d?analyser les discours, il est essentiel de clarifier ce que l?on entend par « grands suivis ».
Ce terme désigne généralement ceux qui ont une responsabilité particulière dans la gestion, la
supervision ou la direction de secteurs clés de la société, tels que la politique, l?économie ou
l?administration publique. Il peut s?agir de hauts fonctionnaires, de leaders politiques,
d?entrepreneurs ou encore de figures représentatives de mouvements sociaux.

Les « grands suivis » jouent un rôle crucial dans le maintien de l?ordre, la mise en ?uvre des
politiques publiques ou la gestion des crises. Leur condition, leur perception de leur rôle et leur
relation avec la société civile sont donc des sujets d?analyse pertinents pour comprendre les enjeux
actuels.

La première perspective : le discours des autorités politiques

La légitimité et la responsabilité dans le discours officiel

Le premier discours se concentre souvent sur la manière dont les autorités politiques abordent leur
condition et leur responsabilité face aux enjeux sociaux et économiques. Ces discours,
généralement prononcés lors de discours officiels, de conférences ou de déclarations publiques,
insistent sur plusieurs points clés :

- La légitimité de l?action publique et l?engagement envers le bien commun.
- La nécessité de maintenir l?ordre tout en favorisant le progrès.
- La gestion des crises, qu?elles soient économiques, sanitaires ou sociales.
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Points forts du discours politique :

- L?appel à la solidarité nationale : Les dirigeants insistent souvent sur la nécessité d?un effort
collectif pour faire face aux défis.

- L?optimisme contrôlé : Malgré les difficultés, le discours officiel tend à rassurer sur la capacité
du gouvernement ou des institutions à surmonter les crises.

- La valorisation du rôle de l?État : Un discours mettant en avant la compétence et la légitimité de
l?État pour guider la société.

Les enjeux et limites de ce discours

Cependant, ce discours est aussi sujet à critique. La communication officielle peut parfois masquer
des tensions ou des difficultés réelles. Les enjeux principaux sont :

- La perception de déconnexion entre le discours et la réalité vécue par les citoyens.
- La difficulté à maintenir la confiance en période de crise.
- La tentation de privilégier la communication plutôt que des actions concrètes.

Impact :

Ce discours peut renforcer la légitimité des acteurs politiques, mais aussi alimenter le scepticisme si
la réalité ne suit pas la promesse de stabilité ou de progrès.

La deuxième perspective : le discours des acteurs économiques et sociaux

La vision des entrepreneurs et des grands suivis économiques

Le deuxième discours provient des acteurs économiques, notamment des dirigeants d?entreprises,
des investisseurs ou des représentants syndicaux. Leur discours se concentre souvent sur :

- La stabilité économique et la croissance.
- La nécessité d?un environnement favorable à l?investissement.
- La gestion des relations sociales et la prévention des conflits.

Principaux axes :

- La compétitivité économique : Mettre en avant la nécessité de rester compétitifs à l?échelle
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mondiale.
- L?innovation et la transformation digitale : Promouvoir l?adoption de nouvelles technologies

pour assurer la croissance.
- Les enjeux de main-d??uvre : Insister sur la formation, la flexibilité du marché du travail, et la

gestion des risques sociaux.

Les défis et critiques

Ce discours, souvent porteur d?optimisme, peut aussi masquer des tensions ou des contradictions :

- La tension entre la recherche de profit et la responsabilité sociale.
- La crainte de pertes d?emplois ou de précarisation.
- La pression pour réduire les coûts au détriment de la qualité ou de la durabilité.

Impact sur la société

Le discours économique influence directement les politiques publiques, notamment en matière de
fiscalité, de régulation ou de protection sociale. Une remise en question de ces discours peut
alimenter des mouvements sociaux ou des revendications en faveur d?un modèle plus équitable.

La troisième perspective : le discours des acteurs sociaux et citoyens

La voix des grands suivis dans la société civile

Le troisième discours émane souvent des mouvements sociaux, des associations ou des citoyens
engagés. Leur perspective est centrée sur :

- La justice sociale et l?équité.
- La protection des droits fondamentaux.
- La critique des inégalités et des injustices.

Les thèmes abordés :

- La dénonciation des inégalités économiques et sociales.
- La défense des droits environnementaux.
- La revendication d?une participation accrue dans la prise de décision.

La critique et le défi
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Ce discours est souvent perçu comme une voix contestataire, qui remet en question la légitimité ou
l?efficacité des grands suivis traditionnels. Les enjeux sont :

- La nécessité d?une gouvernance plus transparente et inclusive.
- La lutte contre la marginalisation et l?exclusion.
- La mobilisation pour des transformations sociales ou environnementales.

L?impact et l?avenir

Ces discours peuvent alimenter des mouvements de protestation, influencer les politiques publiques
ou pousser à une refonte des modèles de gouvernance. La société civile joue un rôle crucial dans la
mise en lumière des dysfonctionnements et dans la proposition d?alternatives.

Conclusion : une confrontation et une synergie possibles

Les trois discours sur la condition des grands suivis illustrent la complexité et la diversité des visions
qui cohabitent dans une société moderne. Chacun offre une lecture essentielle pour comprendre les
enjeux du pouvoir, de l?économie et de la société civile.

- La confrontation entre ces discours peut générer des tensions, mais aussi ouvrir la voie à une
meilleure compréhension mutuelle.

- La synergie entre ces différentes perspectives est essentielle pour bâtir des politiques plus
équilibrées, inclusives et durables.

En définitive, l?étude de ces trois discours permet de mieux appréhender la dynamique des grands
suivis et leur rôle dans le façonnement de notre avenir collectif. La clé réside dans la capacité à
dialoguer, à écouter et à intégrer ces différentes voix pour construire une société plus juste et
résiliente.
 

 QuestionAnswer Quelle est la thèse principale de 'Trois discours sur la condition des grands
suivis' ? La thèse principale est que la condition des grands suivis doit être repensée à travers une
analyse critique des structures sociales et éducatives qui les entourent, afin de favoriser leur
autonomie et leur développement personnel. Comment l'auteur aborde-t-il le rôle de l'éducation
dans la condition des grands suivis ? L'auteur souligne que l'éducation doit être adaptée pour
répondre aux besoins spécifiques des grands suivis, en encourageant la participation active, la
confiance en soi, et en remettant en question les méthodes pédagogiques traditionnelles qui
peuvent limiter leur potentiel. Quels sont les enjeux sociaux évoqués dans 'Trois discours sur la
condition des grands suivis' ? Les enjeux sociaux incluent la marginalisation, la stigmatisation,
l'accès inégal aux ressources, et la nécessité de créer un environnement inclusif qui valorise la
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diversité des parcours et des capacités des grands suivis. En quoi ce discours est-il pertinent dans
le contexte actuel des politiques sociales ? Il est pertinent car il met en évidence l'importance de
politiques sociales qui favorisent l'inclusion, la reconnaissance de la diversité, et le soutien
personnalisé pour les grands suivis, ce qui reste un défi majeur dans de nombreux systèmes
éducatifs et sociaux. Quelles solutions ou recommandations l'auteur propose-t-il pour améliorer la
condition des grands suivis ? L'auteur recommande une approche holistique incluant une
personnalisation des suivis, une formation renforcée pour les intervenants, et la promotion
d'espaces d'expression et d'autonomisation pour les grands suivis. Comment 'Trois discours sur la
condition des grands suivis' contribue-t-il au débat sur l'inclusion sociale ? Il enrichit le débat en
proposant une réflexion approfondie sur les besoins spécifiques des grands suivis, en remettant en
question les pratiques excluantes, et en proposant des pistes concrètes pour une inclusion plus
juste et équitable. Quel est l?impact potentiel de ces discours sur les politiques publiques ? Ils
peuvent influencer la conception de politiques plus inclusives, encourager la formation de
professionnels mieux préparés, et stimuler la création de programmes adaptés pour soutenir
efficacement les grands suivis dans leur parcours de vie. 

 
Related keywords: trois discours, condition des grands, suivis, philosophie politique, société,
pouvoir, liberté, justice, responsabilité, gouvernance

MM PRICING PROCEDURE CONFIGURATION IN SAP

mm pricing procedure configuration in sap

Understanding and configuring the Material Management (MM) pricing procedure in SAP is a
fundamental aspect of optimizing procurement and inventory processes within an enterprise. The
pricing procedure determines how prices, discounts, surcharges, taxes, and other relevant financial
data are calculated during procurement transactions. Proper configuration ensures accurate
valuation of materials, correct accounting postings, and compliance with internal and external
financial regulations. This article provides an in-depth overview of the MM pricing procedure
configuration in SAP, guiding you through its essential components, setup steps, and best practices.

Overview of MM Pricing Procedure in SAP

What is a Pricing Procedure?

A pricing procedure in SAP is a structured sequence of condition types used to calculate prices and
other relevant charges during procurement or sales transactions. In MM, it defines how the system
determines the net price of a material, incorporating elements such as discounts, surcharges, taxes,
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freight costs, and other conditions.

Importance of Pricing Procedures in MM

- Ensures accurate material valuation
- Automates complex pricing calculations
- Supports compliance with accounting standards
- Facilitates reporting and analysis
- Provides flexibility to adapt to various procurement scenarios

Key Components of MM Pricing Procedure

- Condition types
- Access sequences
- Calculation schema
- Pricing procedure assignment
- Condition records

Prerequisites for Configuring MM Pricing Procedure

Master Data Preparation

- Material master setup
- Vendor master data
- Condition records for discounts, freight, taxes, etc.

Organizational Data

- Purchasing organization
- Plant and company code

System Settings

- Activation of Pricing Procedure in customization
- Access to SPRO (SAP Project Reference Object) for configuration
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Step-by-Step Guide to MM Pricing Procedure Configuration

1. Define Condition Types

Condition types represent different pricing elements such as gross price, discounts, taxes, or freight.

- Navigate to SPRO > Materials Management > Purchasing > Conditions > Define Price Elements
- Create or modify condition types relevant to procurement (e.g., PB00 for gross price, RA01 for

freight)
- Assign properties such as calculation type (percentage, amount), condition class, and whether it

affects the net price

2. Define Access Sequences

Access sequences determine the search strategy for retrieving condition records.

- Go to SPRO > Materials Management > Purchasing > Conditions > Define Access Sequences
- Create new access sequences or modify existing ones
- Assign condition tables in the order of priority, which hold the key fields used for searching

condition records

3. Create Condition Tables

Condition tables store the data for specific condition types.

- Navigate to SPRO > Materials Management > Purchasing > Conditions > Define Condition
Tables

- Create tables based on key fields such as vendor, material, plant, or purchase organization

4. Define Pricing Schema

The calculation schema specifies the sequence in which condition types are processed during
pricing.

- Access via SPRO > Materials Management > Purchasing > Conditions > Define Pricing Schema
- Create or modify schemas to include the relevant condition types in the desired order
- Ensure the schema aligns with your pricing logic and business requirements
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5. Create and Assign the Pricing Procedure

The core step involves creating the pricing procedure and assigning it to relevant document types
and organizational levels.

- Navigate to SPRO > Materials Management > Purchasing > Conditions > Define Pricing
Procedures

- Create a new pricing procedure or modify an existing one
- Assign condition types to the procedure, specifying their sequence and calculation type
- Set the procedure?s determination logic for purchase order types and organizational levels

6. Assign the Pricing Procedure to Purchase Documents

- Assign the pricing procedure to document types (e.g., standard PO)
- Set the procedure at the purchase organization or plant level as needed

7. Maintain Condition Records

- Use transaction MEK1/MEK2/MEK3 to create, change, or display condition records for each
condition type

- Ensure records are maintained for relevant vendors, materials, and organizational levels

Configuration Tips and Best Practices

Best Practices for Effective Pricing Procedure Setup

- Clearly define your pricing elements and their impact on valuation
- Use descriptive naming conventions for condition types and access sequences
- Test the configuration in a sandbox environment before moving to production
- Regularly review condition records to ensure accuracy and relevance
- Document the logic and configuration for future reference and audits

Common Challenges and Solutions

- Incorrect pricing calculations: Verify the sequence of condition types and their properties
- Missing condition records: Ensure all relevant condition records are maintained
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- Inconsistent valuation: Align condition types and their application across organizational levels
- Performance issues: Optimize access sequences and condition tables for faster retrieval

Integration with Other SAP Modules

Finance and Controlling (FI/CO)

- The pricing procedure influences accounting postings, valuation, and cost management
- Ensure condition types affecting financial postings are correctly configured

Material Management (MM) and Purchasing

- The pricing procedure directly impacts purchase order processing
- Accurate setup ensures correct pricing during procurement transactions

Logistics and Reporting

- Proper pricing setup supports accurate reporting on procurement costs and supplier evaluations

Conclusion

Configuring the MM pricing procedure in SAP is a critical task that requires a thorough
understanding of the procurement process, condition types, access sequences, and organizational
structure. A well-designed pricing procedure ensures accurate material valuation, compliance with
accounting standards, and streamlined procurement operations. By following structured
steps?defining condition types, access sequences, condition tables, and schemas?organizations
can tailor their SAP environment to meet specific business needs. Continuous review and
optimization of the pricing procedure further enhance system performance and data accuracy,
ultimately supporting better decision-making and financial control within the enterprise.
 
MM Pricing Procedure Configuration in SAP: An Expert Overview

In the complex landscape of SAP Materials Management (MM), pricing plays a pivotal role in
ensuring accurate valuation, cost management, and seamless procurement processes. The Pricing
Procedure within SAP MM is a core element that determines how prices, discounts, surcharges,
taxes, and other conditions are calculated and applied during procurement and inventory valuation.
Proper configuration of the MM pricing procedure is essential for aligning business requirements
with SAP's capabilities, ensuring compliance, and maintaining transparency in pricing logic.
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This article provides a comprehensive, expert-level exploration of the MM Pricing Procedure
Configuration in SAP, covering fundamental concepts, step-by-step setup, best practices, and
practical considerations for SAP consultants and business analysts.

Understanding the Fundamentals of SAP MM Pricing Procedure

Before diving into configuration, it's crucial to grasp the foundational concepts of SAP MM pricing
procedures.

What is a Pricing Procedure?

A Pricing Procedure in SAP MM is a collection of condition types that define how various price
components?such as net price, discounts, surcharges, taxes?are calculated and combined to arrive
at the final price. It serves as a blueprint that guides SAP during procurement transactions, inventory
valuation, and invoice verification.

Key Elements of Pricing Procedure

- Condition Types: Individual elements representing specific pricing components (e.g., gross
price, discounts, freight). Each condition type has specific calculation rules.

- Access Sequences: Hierarchies that determine where SAP searches for condition records for
each condition type.

- Condition Tables: Data repositories that store condition records, such as specific discounts or
surcharges.

- Pricing Procedure: The sequence in which condition types are processed, including their
grouping, calculation logic, and whether they are mandatory or optional.

- Assignment to Document Types: Linking the pricing procedure to specific purchase document
types (e.g., purchase order, contract).

Why is Correct Configuration Critical?
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- Ensures accurate procurement costs and inventory valuation.
- Supports compliance with tax regulations.
- Provides transparency and audit trail in pricing.
- Facilitates flexible and dynamic pricing strategies.

Steps for Configuring MM Pricing Procedure in SAP

Configuring the MM pricing procedure involves several systematic steps. Each step requires careful
planning to meet specific business needs.

- Define Condition Types

Condition types are the building blocks of your pricing procedure.

Key considerations:

- Identify all relevant pricing elements (gross price, discounts, freight, taxes).
- Create condition types for each component if they don't exist.
- Classify condition types as manual or automatic, and as mandatory or optional.

Example:

- PR00 (Net Price)
- K004 (Material Discount)
- KF00 (Freight)
- MWST (Tax)

Implementation:

- Use transaction code OVKK or navigate via SPRO to define condition types.
- Assign properties such as calculation type, pricing type, and whether the condition is statistical.

- Define Access Sequences

Access sequences control how SAP searches for condition records.
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Steps:

- Use transaction V/06 or SPRO path: SPRO ? Materials Management ? Purchasing ? Conditions
? Define Access Sequences.

- Assign condition tables in hierarchical order, from the most specific to the most general.
- Consider relevant fields such as material, vendor, plant, and purchase organization.

Best practices:

- Use specific access sequences for critical pricing elements.
- Keep access sequences optimized to reduce search times.

- Create Condition Tables and Condition Records

Condition tables define the key fields for storing condition records.

Procedure:

- Use transaction V/03 or SPRO path: Conditions ? Define Condition Tables.
- Select or create tables based on key combinations (e.g., material + vendor).
- Maintain condition records via transaction VK11 (create), VK12 (change), or VK13 (display).

Tip:

- Regularly review and update condition records to reflect current pricing agreements.

- Set Up the Pricing Procedure

This step involves creating and configuring the overall pricing procedure.

Steps:

- Use transaction V/08 or navigate via SPRO: Materials Management ? Purchasing ? Conditions
? Define Pricing Procedures.
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- Create a new pricing procedure or modify an existing one.
- Assign condition types to the procedure in a specific sequence, considering calculation logic and

dependencies.

Configuration details:

- Assign a Condition Category (e.g., gross price, discounts).
- Define whether each condition type is mandatory, optional, or statistical.
- Specify the calculation type (percentage, amount, fixed value).
- Set the grouping for cumulative or sequential calculation.

- Assign Access Sequences to Condition Types

Link each condition type to its appropriate access sequence to ensure SAP retrieves the correct
data.

Procedure:

- Edit the condition type in the configuration.
- Assign the relevant access sequence.
- Save your entries.

- Assign the Pricing Procedure to Purchase Document Types

Final step in setup involves linking your pricing procedure to specific document types.

Steps:

- Use transaction OMPP or SPRO: Materials Management ? Purchasing ? Purchase Order ?
Define Number Ranges and Document Types.

- Assign your newly created pricing procedure to the relevant document types (e.g., standard
purchase order).

Practical Considerations and Best Practices

While the above steps provide a technical roadmap, practical experience emphasizes certain best
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practices.

Modular and Reusable Design

- Create generic condition types applicable across multiple scenarios.
- Design pricing procedures that can be reused or adapted with minimal changes.

Testing and Validation

- Always test configuration in a sandbox or quality environment.
- Use test purchase orders to verify correct pricing calculations.
- Validate that taxes, discounts, and surcharges are applied as expected.

Documentation and Change Management

- Maintain detailed documentation of your configuration logic.
- Track changes for audit purposes.
- Train end-users on how pricing components are calculated.

Handling Complex Pricing Scenarios

- Use multiple condition types with proper sequence for complex discounts and surcharges.
- Leverage condition exclusion groups to prevent conflicting conditions.
- Utilize statistical conditions for informational purposes without affecting calculations.

Maintenance and Continuous Improvement

- Regularly review condition records and access sequences.
- Update condition types and procedures as business needs evolve.
- Monitor transaction logs for errors or inconsistencies.

Common Challenges and Troubleshooting

Despite meticulous setup, issues can arise. Here are common challenges and solutions:
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- Incorrect Pricing Calculations: Verify sequence and calculation type of condition types.
- Missing Condition Records: Check access sequences and condition tables for completeness.
- Unexpected Taxes or Discounts: Ensure tax condition types are correctly assigned and relevant

condition records exist.
- Performance Issues: Optimize access sequences and condition tables to reduce search times.

Conclusion: Mastering MM Pricing Procedure Configuration in SAP

Configuring the MM Pricing Procedure in SAP is a nuanced task that requires a thorough
understanding of business requirements, SAP's condition technique, and best practices in system
design. A well-structured pricing procedure ensures accurate cost calculation, compliance, and
transparency, which are vital for effective procurement and inventory management.

By following a systematic approach?defining condition types, access sequences, condition tables,
creating and assigning pricing procedures, and thoroughly testing?you can tailor SAP MM to meet
complex pricing strategies. Investing time in proper configuration not only streamlines procurement
processes but also provides robust control and insight into your pricing logic.

Ultimately, mastering MM pricing procedure configuration empowers organizations to adapt swiftly to
changing market conditions, negotiate better terms, and maintain competitive advantage?all while
ensuring SAP remains a reliable backbone of procurement operations.
 

 QuestionAnswer What is the MM Pricing Procedure in SAP and why is it important? The MM
Pricing Procedure in SAP determines how prices, discounts, and surcharges are calculated during
procurement processes. It ensures accurate and consistent pricing, supporting correct valuation and
accounting in materials management. How do you configure a new pricing procedure in SAP MM?
To configure a new pricing procedure, you need to define it in transaction code V/08, assign relevant
condition types, set the procedure determination, and link it to the relevant document types and
valuation areas. What are condition types in SAP MM pricing, and how do they function? Condition
types in SAP MM represent different pricing elements like price, discounts, or surcharges. They are
used within a pricing procedure to determine how each element is calculated and applied during
purchase order processing. How can I assign a pricing procedure to a purchase organization in
SAP? You can assign a pricing procedure to a purchase organization through the configuration in
transaction V/08 by defining the procedure determination and linking it to the relevant purchase
organization and document type. What are the key steps to troubleshoot pricing procedure issues in
SAP MM? Troubleshooting involves checking the assigned condition types, ensuring correct
procedure determination through configuration, verifying that the relevant master data is maintained
properly, and reviewing the condition records and calculation schema. Can multiple pricing
procedures be used in SAP MM, and how are they managed? Yes, multiple pricing procedures can
be used. They are managed through procedure determination, where SAP decides which procedure
to apply based on factors like document type, vendor, or purchase organization. What is the role of
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schema in SAP MM pricing procedure configuration? The schema defines the sequence and
structure of condition types within a pricing procedure. It controls how conditions are processed and
calculated during the procurement process. How do you maintain condition records for pricing in
SAP MM? Condition records are maintained via transactions like VK11, VK12, or VK13, where you
specify the condition type, key combination, and the corresponding pricing or discount data for
vendors, materials, or purchasing organizations. What are some best practices for optimizing MM
pricing procedure configuration? Best practices include clearly defining and documenting condition
types, maintaining consistent master data, testing configuration thoroughly in quality environments,
and regularly reviewing condition records and procedure determination logic for accuracy. How does
the pricing procedure integrate with other SAP modules like SD and FI? The pricing procedure in
MM interacts with SD for sales pricing, and with FI for valuation and accounting. Proper
configuration ensures consistent pricing data across modules, facilitating accurate financial reporting
and billing. 
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